Tendences pasaule

piezimes un atzinas no starptautiska simpozija
“Darzu sistems 2012”
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Audzéjot abeles, auglkopji vélas iegtt 8 — 10 t/ha jau

tresaja gada
(jauz 1 hair 1666 abeles, no koka ieglstot 4,8 — 6 kg jeb 28 — 36 abolus, kuru svars ap 200 g)

lesaka atrast isto potcelmu, kas piemeérots konkrétai videi,
tehnologijai.

Auglkopji virzas uz ekstrémi vienkarsu vainagu veidosSanas
sistemam, mehanizaciju, lielaku iegutas razas intensitati.



Zaru plausana vasara,
detalu zaru griesanu
pavasari veicot reizi 2
— 3 gados. letaupa uz
roku darbu.




Tendences, ko ievies darzkopji pasaulé — izmantot mazaku koku
skaitu uz platibas vienibu, palielinot stumbru daudzumu. Lidz ar to
veidojot ta saucamo zogu sistému, svecturu kokus, “V” veida u.c.






Kokiem, kam parak daudz spécigu jauno dzinumu, sliktaka auglu
kvalitate, ar1 ziedpumpuru ierieSanas mazinas.




Pieaugot darzu blivumam, janodroSina gaisma vainaga.

Vacu pétnieki novérojusi, ka darza noénojums (t.sk. makoni
vai pretkrusas tiklu izmantosana) 2 — 3 dienas péc
ziedésanas veicina dabisko auglaizmetnu nobiri.

Jaizvairas no N savienojumu izmantosSanas laika perioda
neilgi pirms razas vaksanas, jo realizéjamie augli tad klust
salidzinosi mikstaki.



Celt darza ienesigumu var vairakos veidos:
-Pacelot cenu,

-Celot razigumu,

-Samazinot izmaksas.

Atskiras prioritates auglu lieluma, ko nosaka tirdzniecibas
Ipatnibas.

Pieméram, Azija un Dienvidafrika, audzétaju un pircéju vida ir
popularaki maza izméra aboli — jo tie tiek tirgoti gabalos,
nevis kg — mazaks abols ir relativi Iétaks ka liels — cena
pievilcigaka pircéjam.



We are in the food
business; supplying
healthy, attractive,
convenient and
nutritious fruit to the
consumers of the world.

Dazas tirgus pétijumu atzinas :
Aboli zala krasa asociéjas ar tiribu, kartibu
Aboli sarkana krasa asociéjas ar saldumu, pievilcibu un kaisli.
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